Consulenza
e Formazione
sui Mercati Esteri

&4 ExportHub

Progetto a supporto delle PMI
per affrontare i mercati esteri

PromoFirenze dal 1990 offre servizi alle aziende

Network internazionali di esperti nei mercati chiave

Punto di riferimento per tutte le tematiche relative

all’internazionalizzazione
@ PromoFirenze




COSA FA EXPORTHUB - PROMOFIRENZE?

Un percorso per avere successo all’estero:

v ACCESSO ALLE INFORMAZIONI
Essere preparati per ridurre i rischi

v POTENZIAMENTO COMMERCIALE
Crescere all’estero - attivita promozionali




ACCESSO ALLE INFORMAZIONI PER LE AZIENDE

Conoscere i mercati e le regole per operare in
maniera informata e scegliere i Paesi dove cercare
partner

4

Avere un approccio strutturato
con 1 partner esteri

i) PromoFirenze
L AZIENDA SPECIALE
Camera di Commercio di Firenze



ACCESSO ALLE INFORMAZIONI PER LE AZIENDE

| NOSTRI SERVIZI:
» CORSI DI BUSINESS ENGLISH

- WEBINAR DI APPROFONDIMENTO SU MERCATI E NORMATIVE
ESTERE

« ANALISI AFFIDABILITA FINANZIARIA

(accesso banca dati internazionale)
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ACCESSO ALLE INFORMAZIONI PER LE AZIENDE

| NOSTRI SERVIZI:

 ACCORDO QUADRO CON AGENZIA DELLE DOGANE E
MONOPOLI

webinar tecnici e contatto diretto

 CONVEZIONE CON ESPERTI DI CONTRATTUALISTICA
INTERNAZIONALE

Appuntamenti di orientamento
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POTENZIAMENTO ATTIVITA’ COMMERCIALE

Andare all’estero >>> opportunita di crescita per |’azienda

Valutazione interna all’azienda, quando guardare all’estero?
v/ capacita economica

v risorse umane e competenze specifiche

Conoscere il proprio prodotto

v' punti di forza e di debolezza

v’ competitor diretti ed indiretti

v' costi effettivi (politiche di prezzo)
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Come iniziamo:

v Incontro di orientamento con PromoFirenze
v Approfondimento con partner esteri

Come procediamo - servizi avanzati:

v Ricerca partner esteri

v Ricerche di mercato

v Partecipazione B2B all’estero

v" Altri tipi di servizi di assistenza specialistica
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ACCESSO Al SERVIZI AVANZATI:
TARIFFE AGEVOLATE PER AZIENDE FIORENTINE
>>> AVVISO PER ATTIVAZIONE SERVIZI

Plafond massimo annuale in regime de minimis
5.000 €

Servizi erogati direttamente
da PromoFirenze tramite i suoi partner

No partecipazione a fiere

Possesso di tutti i requisiti richiesti




PROSSIME INIZIATIVE

WEBINAR
Carnet ATA: procedura per il rilascio - 29 Maggio 2024 h.14.30

Export Metalli Preziosi: nuove opportunita dalla Hallmarking Convention
19 Giugno h.10.00 (on line e in presenza)

B2B
MODERNISSIMO SINGAPORE- SETTORE PREZIOSI - 4/8 Ottobre
B2B ON LINE FOOD & WINE - COLOMBIA, CILE E PANAMA - (da definire)

BUYFOOD TOSCANA - b2b a Firenze - 23/24 ottobre
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Consulenza
e Formazione
sui Mercati Esteri

&% ExportHub

CONTATTI EXPORTHUB PROMOFIRENZE

exporthub@promofirenze.it

www.promofirenze.it

055 26 71 402
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