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2DAL 1977 SOSTENIAMO
LA COMPETITIVITÀ DELLE IMPRESE

SACE è il gruppo assicurativo-finanziario italiano, direttamente
controllato dal Ministero dell’Economia e delle Finanze,
specializzato nel sostegno alle imprese e al tessuto economico
nazionale attraverso un’ampia gamma di strumenti e soluzioni a
supporto della competitività in Italia e nel mondo.

Da 45 anni, il Gruppo SACE è il partner di riferimento per le
imprese italiane che esportano e crescono nei mercati esteri.
Supporta, inoltre, il sistema bancario per facilitare, con le sue
garanzie finanziarie, l’accesso al credito delle aziende con un ruolo
recentemente ampliato da nuovi strumenti per sostenere la
liquidità, gli investimenti per la competitività e per la sostenibilità
nell’ambito del Green New Deal italiano, a partire dal mercato
domestico.

Con un portafoglio di operazioni assicurate e investimenti garantiti
pari a 165 miliardi di euro, SACE, insieme a tutte le società del
Gruppo – SACE FCT che opera nel factoring, SACE BT attiva nei
rami Credito, Cauzioni e Altri danni ai beni e SACE SRV,
specializzata nelle attività di recupero del credito e di gestione del
patrimonio informativo - serve circa 32,5 mila aziende, soprattutto
PMI, supportandone la crescita in Italia e in circa 200 mercati
esteri.

Esperienza

40 anni
al servizio delle Imprese 

Italiane

Network

+25.000
Imprese

Supportate
in circa 200 Paesi nel 

mondo 

Impegno

€165mld 
di operazioni in 

portafoglio



Toscana
Export regionale – focus settori e mercati



4Il commercio mondiale risente del contesto globale incerto

 L’attuale contesto macroeconomico è caratterizzato da
condizioni finanziarie globali meno favorevoli, spazi di
manovra di politica fiscale minori, progressiva erosione
del potere d’acquisto dei consumatori e molteplici
tensioni commerciali.

 La debolezza del ciclo economico avrà effetti anche sul
commercio mondiale di beni in volume, atteso in flessione
dell’1,5% nel 2023, a fronte di una dinamica più vivace per
gli scambi di servizi (+9,6%). A partire dal 2024 le
previsioni puntano su una ripresa degli scambi di merci,
seppur a ritmi più contenuti dei servizi.

 Anche l’export italiano, dopo due anni di marcata crescita,
vedrà un fisiologico rallentamento. Nei primi nove mesi
dell’anno le vendite italiane di beni oltreconfine in valore
hanno riportato un incremento dell’1%.

Fonte: Oxford Economics (settembre 2023).
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5La Toscana è la quinta regione italiana per export di beni

 La Toscana è la quinta regione per export con una quota
di quasi il 9% sulle vendite totali italiane. Il 42% del Pil della
Toscana è originato dall’export.

 Nel 2022 le esportazioni toscane di beni hanno
raggiunto un valore di €54,5 miliardi (+13,7% rispetto
all’anno precedente). La dinamica positiva è proseguita nel
primo semestre di quest’anno con un +11,1%.

 Firenze è la prima provincia per export avendo esportato
beni per un valore di €20 miliardi, seguita da Arezzo (€11,2
miliardi), Lucca (€5,4 miliardi), Pisa (€3,9 miliardi), Siena
(€3,8 miliardi) e Prato (€3,3 miliardi).

Fonte: Elaborazioni SACE su dati Istat.
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6Quasi il 30% dell’export toscano è composto da tessile e abbigliamento

Nota: la voce «Altro» comprende apparecchi elettrici (2,8% peso sul totale), apparecchi elettronici (1,8%), altri settori esportativi (0,9%), prodotti agricoli (0,8%), 
raffinati (0,5%) ed estrattiva (0,5%) .
Fonte: Elaborazioni SACE su dati Istat.

Composizione settoriale dell’export 
toscano (peso % 2022)

 Il tessile e abbigliamento ha segnato un rialzo a doppia
cifra lo scorso anno, sostenuto dalle vendite di calzature e
articoli di abbigliamento. Nei primi sei mesi del 2023, invece,
le esportazioni sono in flessione del 4,2%, così come quelle
di prodotti in metallo – solo in lieve aumento nel 2022.

 Al contrario, la meccanica strumentale, dopo la
sostanziale stabilità dello scorso anno, è tornata a crescere
(+14,1%). La farmaceutica ha confermato la forte
espansione anche nella prima metà del 2023 grazie a un
marcato rialzo (+56,7%).

 La Toscana vanta numerose specializzazioni territoriali
come abbigliamento e maglieria e pelletteria e calzature
di Firenze, tessile e abbigliamento di Prato, oreficeria di
Arezzo, carta di Lucca e nautica di Lucca e Massa-
Carrara. Nell’agroalimentare si distinguono i vini di Firenze
e Siena e l’olio di Lucca, Firenze, Grosseto e Siena.
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Altra 
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Prodotti chimici
4,9%

Legno, carta 
e stampa
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7Stati Uniti e Paesi europei sono le principali destinazioni

Fonte: Elaborazioni SACE su dati Istat.

Le geografie di destinazione dei beni 
toscani

(valori correnti; € mld 2022)
 Gli Stati Uniti nel 2022 sono diventati la prima destinazione

grazie a un incremento, sostenuto dalla farmaceutica, che è
continuato anche nel primo semestre 2023 (+25,6%).

 Il ritmo di crescita dell’export, dopo il buon risultato dello
scorso anno, si conferma vivace verso rilevanti partner
commerciali come Francia (+15,4%) e Spagna (+26,3%) e
in lieve aumento verso la Germania (+2,9%) .

 La domanda dalla Svizzera, primo partner commerciale
della Toscana fino al 2021, sta registrando notevoli
contrazioni sul calo delle vendite di prodotti in metallo e
tessile e abbigliamento.

 Fra gli altri mercati meno presidiati si distinguono per le
buone performance Turchia, Emirati Arabi Uniti e Polonia.



SACE
Servizi e Prodotti Assicurativi & Finanziari
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Assicurazione del Credito 
all’Esportazione (M-L Term)

Garanzie su Finanziamenti 
Bancari 

(Internazionalizzazione, 
SupportItalia, Green New 

Deal)

Garanzie Contrattuali

Education & Connects

Recupero Crediti

Patrimonio InformativoDigital Factoring

Factoring Domestico

Crediti PPAA e Crediti IVA

Reverse e Maturity Factoring

Trade Finance

Assicurazione credito BT 
Globali

Assicurazione credito BT
Selettive Export

Cauzioni

Rischi delle Costruzioni e 
Rami Elementari

S.p.A. BT SRVFCT

Principali prodotti e servizi del Gruppo SACE



10Prossimità alle imprese in Italia e sui mercati internazionali

Milano

Palermo

Napoli

Bari

Ancona

Brescia

Venezia  
Verona

Lucca

Firenze

Monza

Bologna

Roma

Torino

Genova

Sao Paulo
Johannesburg

Nairobi

Mosca

Mexico City
Mumbai

Dubai Shanghai  

Hong Kong

Accra

Istanbul

Il Cairo

Belgrado

Ho Chi Minh

RETE DOMESTICA RETE INTERNAZIONALE



Uso interno

11SCHEMA DI ASSICURAZIONE DEL 
CREDITO

 Protezione dal rischio di insolvenza

 Valutazione preventiva della solvibilità della clientela

 Riduzione del credit risk

 Indennizzo a data certa

 Gestione dell’intero ciclo del recupero del credito in caso di insolvenza

 Accesso al credito finanziario facilitato attraverso la cessione dei diritti di polizza e la possibilità di 
ottenere condizioni vantaggiose dal sistema bancario

ASSICURARE I CREDITI COMMERCIALI SIGNIFICA

ASSICURATO/
FORNITORE

Fornitura beni/
Prestazione servizi

AZIENDA 
DEBITRICE

Pagamento fattura

Polizza



Uso interno

12

COPERTURE 
SELETTIVE

SERVIZI DI ANALISI 
DEL RISCHIO

COPERTURE 
GLOBALI

VALUTAZIONE AZIENDA

Offre una valutazione 
sull’affidabilità di un cliente
sia in Italia che all’estero

BT 360°
Copertura globale:

Assicurazione dell’intero 
fatturato o sui segmenti 

omogenei verso clienti italiani 
ed esteri

BT FACILE PMI
Copertura Globale dedicata 

alle micro e piccole imprese con 
un fatturato fino a 5 mln

BT EXPORT 24
Copertura dedicata all’impresa 
che esporta beni prodotti su 
commessa (operatività SACE 

BT sotto i 24 mesi)

BT SVILUPPO EXPORT

Copertura dedicata all’impresa 
che esporta beni 

di consumo e fornisce servizi

BT TOP UP

Copertura di II livello su singolo 
debitore o sull’intero portafoglio



Uso interno

13Credito Fornitore

Cessione dei diritti di Polizza alla Banca

Pagamento dell’indennizzo di SACE
direttamente alla Banca beneficiaria della
cessione dei diritti di polizza da parte
dell’Esportatore/Assicurato

Il Credito Fornitore assicura i contratti commerciali relativi ad esportazioni di beni e servizi,
sottoscritti tra società italiane e controparti estere, per singole transazioni commerciali con
dilazioni di pagamento superiori ai 24 mesi nell’area OCSE e dilazioni di minor durata nel resto del
mondo.

Le finalità sono:

 Concedere una dilazione di pagamento del credito commerciale alla Controparte Estera;

 Fornire una copertura sui rischi contrattuali a favore dell’Esportatore a protezione della
commessa.

 In tal caso, la Banca può beneficiare della cessione dei diritti di polizza

Benefici per la Banca

La Banca mitiga il rischio di credito  
sull’Assicurato derivante da anticipo contratto, 

linea di Working Capital per approntamento 
fornitura, emissione di  fidejussioni



Uso interno

14Assicurazione del Credito Estero

Contratto 
Commerciale

Esportatore Italiano/
Assicurato

Acquirente Estero

RISCHIO (eventi di natura politica e commerciale) PERIODO

1) Rischio di produzione (revoca della commessa o impossibilità a spedire) A

2) Rischio di distruzione dei macchinari A

3) Rischio di indebita escussione delle fideiussioni A+B

4) Rischio del credito (mancato pagamento del corrispettivo dovuto) B

Revoca
Firma Contratto 

Commerciale

Punto di partenza 
del credito

Produzione/Approntamento 
merce

Spedizione/Collaudo

PERIODO A
Approntamento ed espletamento della fornitura

PERIODO B
Pagamento del credito 

PAGAMENTO DEL CREDITO 
(SAL, rimessa diretta, L/C, etc…)



Uso interno

15Contributo Export di SIMEST su Credito Fornitore

DESCRIZIONE

STEP 1

Esportatore e Buyer estero stipulano un contratto commerciale 
con pagamenti dilazionati MLT (≥ 24 mesi).
A fronte delle rate del piano di ammortamento vengono emessi 
titoli di pagamento (es. cambiali o tratte). 

STEP 2
L’Istituto Scontante sconta, pro-soluto o pro-solvendo, i titoli di 
pagamento emessi dal Buyer estero a favore dell’Esportatore.

STEP 3

Se il tasso della dilazione di pagamento del contratto 
commerciale (al netto di un eventuale premio per la 
garanzia/assicurazione del rischio del credito del Buyer/Debitore 
estero e di eventuali spese e commissioni bancarie incluse nel 
tasso) è inferiore al tasso di sconto richiesto dall’Istituto 
Scontante, l’operazione è eligible per il contributo SIMEST nei 
limiti del Livello massimo dei contributi.

Il Contributo SIMEST è erogato up front direttamente all’Esportatore.

Il tasso della dilazione contrattuale eligible per il Contributo SIMEST non 
può essere inferiore al tasso CIRR.

Titoli di pagamento al tasso di 
dilazione pari minimo al CIRR

Contratto commerciale con 
pagamento dilazionato

Sconto pro soluto/pro 
solvendo titoli di 

pagamento

Esportatore Buyer Estero

1

2

STEP

STEP

3

Istituto Scontante
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16CASE STUDY: Credito Fornitore Digital 

FORNITURA

IMPORTO

ESPORTATORE

DURATA

COPERTURA 
SACE

PAESE

Sementi

€ 335.000 

4 mesi

PMI con fatturato di circa € 2,2 mln

Algeria

100%

È possibile inserire Pareri di 
Assicurabilità e perfezionare 

operazioni* direttamente nell’Area 
Riservata MyArea del sito SACE.
Qui il link per accedere al nostro 

simulatore online.

(*) per importi inferiori ai € 5 milioni 

Prezzo: 
3.949,60



Uso interno
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A chi si Rivolge: Banche che
confermano lettere di credito
e impegni similari

Rischi coperti: Rischio del
credito, ovvero mancato
rimborso del CD da parte
della banca estera emittente, a
seguito del verificarsi di eventi
di natura politica o
commerciale.

Livello di copertura massimo:
fino al 100%.

Conferma di Credito Documentario

I vantaggi

 L’impresa Italiana: riceve
pagamenti in linea con le condizioni
contrattuali previste e amplia
l’offerta commerciale, avendo la
possibilità di negoziare con il cliente
estero finanziamenti a medio/lungo
termine a condizioni competitive.

 La banca italiana: vi è un potenziale
aumento del business dei crediti
documentari, grazie alla
condivisione del rischio con SACE.



Uso interno

18Polizza Fideiussione

A CHI SI RIVOLGE

Imprese italiane che devono prestare garanzie
contrattuali a committenti esteri.

 Rischi coperti: rischi di performance e escussione
indebita delle garanzie

 Livello di copertura: fino al 50%

 Sottostante la copertura: Bid Bond, Advanced Payment

Bond, Performance Bond, Money Retention Bond,

Warranty Bond

BENEFICI

Impresa italiana: soddisfare requisiti per partecipare a gare
d’appalto e svolgere commesse estere; accrescere il
volume di fidi disponibili incrementando il volume di
operatività, miglioramento gestione finanziaria

Per la Banca: incrementare la capacità di affidare i propri
clienti lato firma



19Garanzie Finanziarie

La Banca, grazie alla ponderazione
della copertura SACE può liberare
risorse per ulteriori impieghi.
• SACE assicura il rischio di

mancato rimborso da parte del
Debitore di capitale e interessi sul
finanziamento.

• È possibile assicurare fino al 80%
dell'importo del finanziamento

SACE permette alle Aziende Italiane
di accedere più facilmente a 

finanziamenti e linee di credito per
supportare la crescita in Italia e

all’Estero.

SACE garantisce i finanziamenti eroga-

ti da Banche a Società Italiane per:

• Realizzazione di investimenti
all’estero

• Supporto al capitale circolante
connesse all’esecuzione di contratti con
committenti esteri o, comunque, 
funzionali ad uno sviluppo dell’operatività 
verso i mercati esteri;

• La realizzazione di investimenti strategici
in Italia



20Benefici della Garanzia SACE

 Possibilità di garantire importi significativi e
lunghe durate

 Per la quota di finanziamento garantita da SACE,
ponderazione pari a zero dei RWA nel calcolo dei
coefficienti patrimoniali previsti dagli accordi di
Basilea

 Trasferimento a SACE del rischio di mancato
rimborso del finanziamento relativamente alla quota
garantita

Salvaguardia, per la quota garantita, delle linee di
fido disponibili presso il sistema bancario ed
assicurativo

Mantenimento dell’asset nel portafoglio SACE fino
alla scadenza

Possibilità di finanziamenti bilaterali in alternativa a
finanziamenti in pool grazie alla possibilità per la
banca finanziatrice di trasferire parte del rischio di
credito a SACE

Possibilità di estendere la durata del finanziamento

BENEFICI 

PER LE BANCHE

BENEFICI 

PER I DEBITORI



Uso interno

21GarFin Internazionalizzazione PMI in convenzione (esempio)

Le principali caratteristiche delle Garanzie di Internazionalizzazione PMI in convenzione, al fine di
semplificare l’Iter istruttorio e deliberativo,  sono:

IMPRESE 
ELEGGIBILI

IMPORTO DEL 
FINANZIAMENT

O

DURATA 
MASSIMA

GARANZIA SACE

• Imprese italiane tassativamente in forma di società di capitali o cooperativa;
• Imprese con rating compreso all’interno delle soglie concordate;
• Imprese con fatturato non superiore a € 500.000.000,00 come risultante dall’ultimo 

bilancio  approvato precedentemente alla data della Richiesta di Garanzia SACE;

• L‘importo in linea capitale di ciascun Finanziamento assistito da una Garanzia SACE,  
considerato singolarmente, dovrà essere compreso tra l’ammontare minimo di € 
50/100.000,00 e l’ammontare massimo di € 10/5.000.000,00. 

• Periodo massimo di erogazione entro 60gg.

Tendenzialmente del 50%

• Fino a 8 anni
• Preammortamento compreso tra 0 e 24 mesi 

Documentazione Richiesta per parere 
preliminare:

 Bilanci (ultimo depositato + eventuale provvisorio)
 Centrale Rischi con storico di almeno 3 mesi
 Lista Affidamenti con dettaglio Istituto e BT/MLT
 Portafoglio Ordini (se azienda lavora per 
commessa)
 Business Plan (ove disponibile)
 Dettagli sul progetto di internazionalizzazione
 Rating Banca



22Green New Deal – Principali caratteristiche
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Green New Deal
Italiano

Il Governo, con il DL Semplificazioni di luglio 2020, identifica SACE come 
attuatore del Green New Deal italiano* attraverso il rilascio di garanzie «green»

Aiutare le aziende italiane a diventare champions della green economy e

consentire all’Italia di giocare un ruolo di primo piano a livello internazionale

Beneficiari
target

Tutte le aziende italiane, di qualsiasi dimensione, attraverso coperture assistite
dalla Garanzia dello Stato italiano
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Green New Deal 
ITALIANO

1

AMBITION E 
SET-UP OPERATIVO

2

BENEFICIARI 
TARGET

3

OBIETTIVI 
AMBIENTALI

4

STRUTTURE 
AMMISSIBILI

5
 Finanziamenti (anche in project finance) senior, mezzanine e subordinati
 Emissioni obbligazionarie
 Cauzioni

* Green New Deal Europeo declinato sulla base degli indirizzi che il CIPE fornisce annualmente a 
SACE 

PROTEZIONE ACQUE E  
RISORSE MARINE

ADATTAMENTO AI  
CAMBIAMENTI CLIMATICI

ECONOMIA 
CIRCOLARE

MITIGAZIONE DEL 
CAMBIAMENTO 

CLIMATICO

PREVENZIONE E 
RIDUZIONE 

INQUINAMENTO

PROTEZIONE E 
RIPRISTINO 

BIODIVERSITÀ E 
ECOSISTEMI



23Operatività in Procedura Semplificata

• Imprese italiane tassativamente in forma di società di capitali o cooperativa;
• Imprese con rating compreso all’interno delle soglie indicate nei Termini e Condizioni 

Particolari. 
• Imprese con fatturato non superiore a € 500.000.000,00 come risultante dall’ultimo 

bilancio approvato precedentemente alla data della Richiesta di Garanzia SACE; 

L’importo in linea capitale di ciascun Finanziamento assistito da una Garanzia SACE dovrà 
essere compreso tra l’ammontare minimo di € 50.000,00  e l’ammontare massimo di € 
15.000.000,00

• Compresa tra 24 mesi e 240 mesi
• Preammortamento compreso tra 0 e 36 mesi

Progetti di investimento in Italia, eleggibili ai sensi del Green New Deal (autodichiarazione
del debitore ex ante, inserimento obblighi nella documentazione finanziaria, reporting

trimestrale e controlli ex post a campione)1

• Percentuale di copertura fissa all’80%2

• Remunerazione SACE pre-concordata con la banca in funzione del rating assegnato 
e della durata 

IMPRESE 
ELEGGIBILI

IMPORTO DEL 
FINANZIAMENT

O

DURATA 
MASSIMA

SCOPO 
FINANZIAMENT

O

GARANZIA SACE

Note:
La valutazione di eligibility è condotta in autonomia da SACE e non comporta aggravi di costi per l’operazione
(1) La garanzia non può essere revocata neanche in caso di inadempimenti del progetto in materia di eligibility
(2) in ossequio alla Normativa UE sugli aiuti di Stato



Uso interno

CASE STUDY 1

Intervento di smaltimento/bonifica amianto e successivo rifacimento della copertura presso 
l'immobile in cui è insediata l'attività produttiva. Intervento attuato su corpo capannone produttivo 
e palazzina uffici. 

Obiettivo 5. Prevenzione e riduzione inquinamento 

Fattispecie B ripulimento delle dispersioni di rifiuti o altri inquinanti, riduzione e smaltimento materiali 
pericolosi 
Casistica (ii) interventi per la riduzione degli agenti inquinanti per aria, acqua e suolo e sviluppo e 
realizzazione di procedimenti efficienti di smaltimento di materiali pericolosi

Obiettivo 6. Protezione e ripristino biodiversità e ecosistemi 

Fattispecie B Bonifica dei siti Contaminati 
Casistica (iii) interventi per lo smaltimento in sicurezza degli agenti inquinanti rimossi durante il processo 
di bonifica

Prevenzione e riduzione inquinamento; protezione e ripristino biodiversità ed ecosistemi



Uso interno

AUTOCERTIFICAZIONE

25



Uso interno

MATRICE OBIETTIVI TASSONOMIA

26



Uso interno

CASE STUDY 2

Realizzazione di una nuova unità produttiva per la produzione di latticini. L’ampliamento prevede la 
costruzione di un’area produttiva progettata con la logica delle “camere bianche” e con il 
perseguimento di un miglioramento dell'efficienza energetica. 

Obiettivo 1. Mitigazione dei cambiamenti climatici 

Fattispecie B Miglioramento dell'efficienza energetica, Smart Grids, sistemi di accumulo 
Casistica (i) Progetti e/o tecnologie volti a: (c) Progetti e/o tecnologie volti a distribuire energia termica 
mediante impianti di teleriscaldamento e teleraffreddamento efficienti, cioè che usano per almeno il 50% 
energia rinnovabile, il 50% calore di scarto, il 75 % calore co-generato o il 50% una combinazione di tale 
energia e calore, (come declinato in Tassonomia al paragrafo 4.15)

Mitigazione dei cambiamenti climatici



Uso interno

CASE STUDY 3

Fattispecie A Raccolta, trattamento e scarico delle acque reflue, urbane e industriali 
Casistica (iii) tecnologie e processi per la conversione delle acque reflue in forma riutilizzabile nel ciclo idrico 
con minimo impatto per l'ambiente

Fattispecie C miglioramento della gestione e dell'efficienza idrica
Casistica (i) tecnologie e processi per un'efficiente pianificazione, sviluppo, distribuzione, trattamento, 
gestione efficiente delle risorse idriche

Protezione acque e risorse marine

Realizzazione di nuovo stabilimento produttivo comprendente un depuratore e altri macchinari. 

Obiettivo 3. Protezione acque e risorse marine 



Uso interno

CASE STUDY 4

Realizzazione di linea di pulitura materiale plastico completa di prepulitore, selezionatrice ottica e 
impianto di aspirazione ed abbattimento polveri.

Obiettivo 4. Economia Circolare 

Fattispecie A Prevenzione/riduzione della produzione di rifiuti, riduzione smaltimento in discarica, 
riduzione dell'uso di materie prime primarie, riutilizzo e riciclaggio in produzione di materie prime 
secondarie di elevata qualità (no down-cycling), incremento dell'uso di sottoprodotti e materie prime 
secondarie, ecodesign, re-manufacturing 
Casistica (ix) interventi volti alla riduzione dei volumi di rifiuti destinati allo smaltimento in discarica, 
promuovendo il recupero e la riqualificazione di materie prime e secondarie in ottica di riduzione dei rifiuti 
da smaltire.

Economia circolare - riduzione utilizzo materie prime - riciclaggio



Uso interno

CASE STUDY 5

Ampliamento impianto produttivo finalizzato alla riqualificazione del proprio sito produttivo per ottimizzare, 
migliorare e potenziare il processo produttivo con minor consumo di acqua ed energia elettrica per unità di 
prodotto.

Obiettivo 5. Prevenzione e riduzione inquinamento
Fattispecie A Riduzione/prevenzione delle emissioni inquinanti in aria, acqua e suolo, diverse dai gas a 
effetto serra e miglioramento del livello di qualità dell'aria, dell'acqua o del suolo.
Casistica (i) interventi volti alla riduzione e prevenzione delle emissioni inquinanti diverse dai gas a effetto 
serra in aria, acqua e suolo.

Prevenzione e riduzione inquinamento
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Criterio 
valutativo:

Tabella indicatori 
MATTM in quanto 
la Tassonomia non 

copre il settore



Uso interno

CASE STUDY 6

Acquisto di 10 autobus alimentati a metano classe ambientale euro VI D adibiti al servizio di 
trasporto scolastico.

Obiettivo 5. Prevenzione e riduzione inquinamento 
Fattispecie A Riduzione/prevenzione delle emissioni inquinanti in aria, acqua e suolo, diverse dai gas 
a effetto serra e miglioramento del livello di qualità dell'aria, dell'acqua o del suolo.
Casistica (i) interventi volti alla riduzione e prevenzione delle emissioni inquinanti diverse dai gas a 
effetto serra in aria, acqua e suolo.

Prevenzione e riduzione inquinamento



Uso interno

CASE STUDY 7

Acquisto di nuovi autocarri per la raccolta dei rifiuti, alimentati a biometano, fonte energetica ricavata dal 
trattamento della frazione umida dei rifiuti, prodotto con la frazione organica raccolta sul territorio; 
ammodernamento e costruzione di centri di raccolta finalizzato ad un incremento della selezione dei materiali 
recuperabili e riciclabili.

Obiettivo 1. Mitigazione dei cambiamenti climatici 
Fattispecie D Infrastrutture per la ricarica dei veicoli elettrici e per alimentazione alternativa a basse emissioni 
per il trasporto su strada, [….].
Casistica (i) (g) Progetti e/o tecnologie volti a sviluppo e commercializzazione di veicoli e mezzi di trasporto 
(alimentati a combustibili alternativi a bassa emissione di CO2 (i.e. idrogeno, biocarburanti, gas naturale) 

Obiettivo 4. Economia Circolare 
Fattispecie A Prevenzione/riduzione della produzione di rifiuti, riduzione smaltimento in discarica, […].
Casistica (vi) Interventi per il lo sviluppo delle infrastrutture di gestione dei rifiuti necessarie per la prevenzione, la 
preparazione per il riutilizzo e il riciclaggio, garantendo al contempo che i materiali di recupero siano riciclati nella 
produzione come apporto di materie prime secondarie di elevata qualità, evitando così il downcycling

Mitigazione dei cambiamenti climatici; economia circolare
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Uso interno

CASE STUDY 8 

Realizzazione ed installazione di un impianto di cogenerazione da 3,4 MwH in grado di soddisfare 
integralmente il fabbisogno energetico e di vapore necessari per il processo produttivo della cartiera 

Obiettivo 1. Mitigazione dei cambiamenti climatici 
Fattispecie A Energie Rinnovabili
Casistica (i) Progetti e/o tecnologie per: (a) produzione, trasmissione, stoccaggio, distribuzione o uso di 
energia da fonti rinnovabili (i.e. solare/fotovoltaico, eolico, dal mare), anche tramite tecnologie innovative 
potenzialmente in grado di ottenere risparmi significativi in futuro oppure tramite il necessario rafforzamento o 
ampliamento della rete (come declinati in Tassonomia ai paragrafi 4.1, 4.2, 4.3, 4.4) 
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Mitigazione dei cambiamenti climatici

Richiedente: Industria Cartaria



Uso interno

CASE STUDY 9 

Realizzazione di interventi di efficientamento energetico e riqualificazione degli impianti di pubblica 
illuminazione in project financing presso 6 comuni.

Obiettivo 1. Mitigazione dei cambiamenti climatici 
Fattispecie B: Miglioramento dell'efficienza energetica, Smart Grids, sistemi di accumulo
Casistica (i) Progetti e/o tecnologie volti a: (h) realizzare sistemi di illuminazione LED efficienti in edifici, 
strade, apparecchiature mobili ecc. 
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Mitigazione dei cambiamenti climatici

Richiedente: Impiantistica Industriale 



Uso interno

CASE STUDY 10 

Realizzazione di un processo di recupero ed  successivo riutilizzo di materiali di rifiuto, quali resina e 
fibra di carbonio, derivanti dalla produzione, all'interno del processo produttivo aziendale. Il progetto 
è finalizzato alla drastica riduzione della quantità dei rifiuti da smaltire ed un efficientamento 
dell'intero processo produttivo, con significativo risparmio di costi economici ed ambientali.

Obiettivo 4. Economia Circolare 
Fattispecie A Prevenzione/riduzione della produzione di rifiuti, riduzione smaltimento in discarica, […].
Casistica (ii) interventi, sviluppo e produzione di dispositivi e macchinari per la riduzione dell'uso di materie 
prime primarie nei cicli produttivi
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Economia Circolare

Richiedente: Componentistica Automotive      



Uso interno

CASE STUDY 11

Realizzazione di un impianto di idrogenizzazione di cere che consentirà la triplicazione della capacità 
produttiva aziendale unitamente ad un abbattimento del 37% (kWh/tonn) dell’energia impiegata e di 
una riduzione di oltre il 65% di emissioni di inquinanti in atmosfera.

Obiettivo 4. Economia Circolare 
Fattispecie A Prevenzione/riduzione della produzione di rifiuti, riduzione smaltimento in discarica, […].
Casistica (i) interventi per l'utilizzo efficiente delle risorse naturali (incluse le risorse energetiche), compresi i 
materiali a base biologica di origine

Obiettivo 5. Prevenzione e riduzione inquinamento 
Fattispecie A Riduzione/prevenzione delle emissioni inquinanti in aria, acqua e suolo, diverse dai gas a 
effetto serra e miglioramento del livello di qualità dell'aria, dell'acqua o del suolo
Casistica (i) interventi volti alla riduzione e prevenzione delle emissioni inquinanti diverse dai gas a effetto 
serra in aria, acqua e suolo
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Economia Circolare; Prevenzione e riduzione inquinamento

Richiedente: Industria Chimica       

Criterio Valutativo: Tabella indicatori MATTM



Uso interno

CASE STUDY 12 

Realizzazione di nuovo sito produttivo per triplicare la produzione di sistemi refrigeranti tramite 
l’utilizzo di fluidi frigorigeni naturali ad alta efficienza energetica.

Obiettivo 4. Economia Circolare
Fattispecie B Riduzione/sostituzione di sostanze pericolose nel ciclo produttivo, simbiosi industriale volta alla 
creazione di ecosistemi/distretti economici/comunità circolari, aumento del grado di “circolarità” dei prodotti
Casistica (i) interventi, sviluppo e produzione di dispositivi e macchinari per la riduzione/sostituzione dell'uso 
di sostanze pericolose nei cicli produttivi, anche rimpiazzando tali sostanze con alternative più sicure e 
assicurando la tracciabilità dei prodotti
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Economia Circolare

Richiedente: Fabbricazione Sistemi di Refrigerazione 



Uso interno

CASE STUDY 13 

Realizzazione di due nuove unità navali di tipo Rimorchiatore atte a svolgere azioni di prevenzione e 
riduzione dell'inquinamento marino ed atmosferico, quali il recupero di sversamenti oleosi in acqua 
e riduzione di emissioni dei gas combusti in atmosfera per il tramite di innovativi sistemi di scarico.

Obiettivo 5. Prevenzione e riduzione inquinamento
Fattispecie A Riduzione/prevenzione delle emissioni inquinanti in aria, acqua e suolo, diverse dai gas a 
effetto serra e miglioramento del livello di qualità dell'aria, dell'acqua o del suolo
Casistica (i) interventi volti alla riduzione e prevenzione delle emissioni inquinanti diverse dai gas a effetto 
serra in aria, acqua e suolo
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Prevenzione e riduzione inquinamento

Richiedente: Trasporti Marittimi   



39Temporary Crisis Framework Russia-Ucraina  

Il «Decreto Aiuti» ha introdotto un nuovo ambito di operatività per SACE, legato al nuovo 
Temporary Crisis Framework europeo per il supporto delle esigenze di liquidità delle 
imprese derivanti dalle conseguenze economiche dell’aggressione militare russa contro la 
Repubblica Ucraina. L’operatività SACE rientra tra gli Aiuti sotto forma di garanzie sui 
prestiti” - Sezione 2.2 del Temporary Crisis Framework.

NORMATIVA DI 
RIFERIMENTO

SACE può concedere garanzie in favore di banche, istituzioni finanziarie nazionali e 
internazionali ed altri soggetti abilitati all’esercizio del credito in Italia, in relazione a 
finanziamenti per cassa sotto qualsiasi forma, sia di breve termine con scadenza 
definita, che di medio lungo termine. L’operatività è estesa anche alle operazioni di 
leasing e leaseback, factoring (solo pro solvendo). 

LO STRUMENTO

La Garanzia SACE può essere emessa entro il 31 Dicembre 2023 in linea con l’attuale 
scadenza prevista del Temporary Crisis Framework.

L’ORIZZONTE 
TEMPORALE



40Temporary Crisis Framework - Overview

DURATA E 
COSTO DELLA 

GARANZIA

OGGETTO  
GARANZIA e

% 
COPERTURA 

SACE 

IMPORTO 
ASSISTITO DA 

GARANZIA

Società non in difficoltà, non soggette a sanzioni e colpite dagli effetti
diretti o indiretti dell'aggressione russa in Ucraina, riconducibili a:

• Perturbazioni supply-chain

• Rincari fattori produttivi

• Cancellazioni contratti con controparti Russe o Ucraine

• Limitazione/Interruzione di attività imputabili a rincari costi energetici

DESTINATARI 
DELLA 

MISURA

MAX

• 15% del fatturato annuo totale medio in Italia negli 
ultimi tre periodi contabili chiusi

• 50% dei costi energetici sostenuti in Italia nei 12 
mesi precedenti la richiesta di finanziamento

• Finanziamenti (No rifinanziamento)
• Factoring (pro solvendo)
• Leasing e lease-back

FORME 
TECNICHE

OPERATIVITA
’ 

PMI

• Nessuna limitazione.

Una PMI può accedere direttamente a
SACE senza dover saturare prima il
plafond

IMPEGNI 
IMPRESA 

Non delocalizzare la parte sostanziale
della produzione

Finanziamenti da erogare entro 30gg

La garanzia SACE potrà essere rilasciata per finanziamenti destinati ad
investimenti, canoni di locazione o affitto di ramo d’azienda, capitale
circolante o costi del personale, con copertura del:

• 90% aziende con <5000 dipendenti in Italia e Fatturato <1,5Mld€
• 80% aziende con >5000 dipendenti in Italia o Fatturato 1,5Mld € V 

5Mld€
• 70% aziende con fatturato >5Mld€

Impresa beneficiaria 1 anno 2- 3 anno 4-6 anno

PMI 25 bps 50bps 100bps

Non PMI 50bps 100bps 200bps

1 anno 2- 3 anno 4-6 anno 7-8 anno

75 bps 100bps 150bps 250bps

100bps 150bps 250bps 350bps

Se tenor
> 6 anni

PROCEDURA 
ACCREDITAMENTO

IMPEGNI 
BANCA 

Invio tramite PEC – firmato dal Leg.Rapp. o 
da Soggetto munito di poteri di:
• Modulo di adesione alle CG
• Modulo referente prodotto



Uso interno

SACE CONNECTS  
«Creiamo connessioni tra imprese 
italiane ed estere per dare vita
a opportunità di business uniche»



Uso interno

42SACE CONNECTS | Cos’è e come nasce il programma 
SACE Connects è il programma gratuito di SACE rivolto alle aziende, in particolare PMI, che vogliono esplorare nuove 
opportunità di business, individuando nuovi buyer in linea con il proprio settore e core business.

Con questo scopo, SACE promuove in maniera del tutto innovativa e phygital, iniziative di business matching offrendo occasioni di 
incontro in sessioni plenarie e one-to-one che si svolgono in Italia, all’estero e online. 

Il business matching di SACE nasce con la 
Push Strategy. 

Come si sviluppa?
SACE garantisce finanziamenti untied a MLT concessi da banche 
italiane e internazionali a buyer esteri, a fronte del loro impegno 
ad aumentare la quota di acquisti dall’Italia.

Le controparti coinvolte sono altamente referenziate, rendendo 
le imprese consapevoli di avere dietro di sé qualcuno che le 
sostiene, che si assume una parte del rischio e che 
crede nell’opportunità di crescere.



Uso interno
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Non solo Push Strategy: valorizziamo le relazioni con i grandi buyer 
esteri per creare opportunità per le filiere strategiche italiane

Export Credit
Valorizzazione della quota italiana nei grandi progetti 

internazionali

Push Strategy
Pacchetto finanziario dedicato e impegno ad aumentare 

gli acquisti dall’Italia

Strategie commerciali
L’incontro con la filiera italiana di qualità come leva 

commerciale nelle relazioni con buyer

Operatività di SACE con buyer esteri Settori strategici per le filiere produttive dell’export, alcuni esempi

Le eccellenze nel settore delle ‘3F’ del Made in Italy

Food Furniture Fashion



Uso interno

44L’efficacia del business matching di SACE
Costruiamo opportunità concrete per le aziende italiane

Cosa offriamo

Contatto diretto con i buyer

Informazioni sui piani di investimento e 
regole di ingaggio

Supporto B2B

Registrazione nella vendor list del buyer

Partecipazione a gare e nuovi progetti

Nuovi contratti



Uso interno
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Alcuni esempi di eventi in presenza e in formato 
digitale

Fiere, vari settoriManama, settore energetico Webinar, settore alimentari e bevande



Uso interno
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Al successo delle iniziative ha contribuito un reale 
approccio di Sistema in cui tutti gli attori forniscono un 
valore aggiunto

Confindustria: capillare 
diffusione sul territorio e hosting 
di alcuni eventi 

ICE: supporto logistico/organizzativo all’estero; 
network distributori/partner locali; base logistica 

su fiere in Italia e all’estero

Associazioni Settoriali: accreditamento offerta italiana, 
know-how settoriale, ottima presa sulla propria base 
associativa

Ambasciata: network locale, supporto 
operativo e logistico, entry point

istituzioni locali

Camere di commercio in Italia: capillare diffusione 
sul territorio e potenziale hosting di alcuni eventi in 
presenza

Camere di commercio italiane all’estero: 
relazione con i buyer locali, promozione 

dell’offerta italiana presso il buyer



Uso interno

47L’efficacia dell’offerta sace

Un impegno costante nei confronti dell’imprese che diventa 
tangibile grazie ai risultati ottenuti dall’attività di business 
matching SACE, nel periodo 2018-2022.

> 100 eventi di business matching
> 4000 imprese partecipanti
> 120 buyer coinvolti
> 1400 incontri bilaterali facilitati

Dopo i successi delle iniziative offline, 
nasce la piattaforma digitale dedicata al 
business matching.

Lo scopo? 
Garantire maggiori opportunità di business,  arricchire l’offerta 
dei servizi digitali dedicati alle PMI ed ampliare la rete di 
connessioni SACE. 

«Costruiamo 
opportunità 
concrete per la 
tua azienda» 



Uso interno
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Attraverso pochi step facili ed intuitivi, le imprese 
possono accedere al catalogo dei buyer operanti
nel proprio settore d’interesse o area geografica, 
iscriversi agli eventi targati SACE Connects e rivivere 
quelli passati, scaricare materiali informativi e molto 
altro. 

COME ISCRIVERSI

Dalla pagina pubblica del sito SACE, le aziende italiane possono 
registrarsi all’area riservata per accedere ai
contenuti del programma 

SACE Connects

Iscriviti al programma SACE Connects

Scopri il programma SACE Connects: 



Uso interno
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Un catalogo digitale con tutte le controparti estere che 
hanno aderito al programma e il calendario delle iniziative



Uso interno
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Il catalogo dei buyer esteri contiene informazioni reperite 
da fonti pubbliche, con alcune funzionalità per l’utente

Collegamento diretto al sito web del buyer

Descrizione dell’ambito di operatività del buyer

Principali settori di acquisto del buyer: informazione 
molto interessante per le aziende italiane per 

identificare un potenziale cliente

Possibilità di selezionare il buyer per ricevere 
aggiornamenti sulle iniziative in programma con la 
specifica controparte

Area geografica del buyer



Uso interno
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Il calendario complessivo di tutte le iniziative di business 
matching, con la possibilità di iscriversi agli eventi in 
programma e scaricare i materiali degli eventi già conclusi

I materiali di un evento 
(presentazioni, 
documenti, 
registrazione della 
diretta, contatti) sono 
disponibili solo per gli 
utenti registrati



Uso interno

«Perché solo chi 
conosce entrambe le 
parti, può trovare il
match perfetto» 



Uso interno

SACE EDUCATION
«L’HUB formativo di SACE dedicato 
alle PMI»



Uso interno
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SACE Education offre percorsi formativi
multicanale, ibridi e gratuiti per sostenere le 
PMI italiane, i professionisti e i giovani laureati

• Oltre 250 ore di formazione in live webinar
• 12 nuovi format lanciati nell’ultimo biennio
• 180 webinar e oltre 100 eventi fisici sul territorio 
• Oltre 400 ore di formazione sempre disponibili in piattaforma e 170 contenuti formativi on-demand

SACE Education: l’hub formativo dedicato alle PMI



Uso interno
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SACE 
Academy

Formazione 
accademica certificata, 
in collaborazione con 
selezionate università 
e business school, 
volta al rafforzamento 
delle competenze 
manageriali tecnico-
specialistiche e alla 
promozione di una 
nuova cultura di 
impresa

Education to 
Export

Percorsi digitali 
organizzati in export 
kit e incontri 
specialistici sul 
territorio «a misura di 
PMI», in tema export 
e 
internazionalizzazion
e e tarati sulle reali 
esigenze aziendali

Infrastructure, 
green & digital

L'esperienza di 
SACE a disposizione 
di imprese e 
professionisti per 
favorire innovativi 
modelli di business e 
contribuire alla 
crescita green, 
digitale e 
infrastrutturale del 
nostro Paese.

Le tre direttrici

L’offerta formativa è progettata per affiancare le imprese nei loro percorsi di crescita nel mercato domestico
e nei mercati esteri. L’offerta formativa è rivolta non solo alle imprese e ai professionisti ma anche ai futuri
manager che guideranno la trasformazione in chiave green e digitale del nostro Paese.



Uso interno

56
SACE Education nella piattaforma mysace.it

• Percorsi su misura
Gli utenti possono costruire un percorso preferito oppure
seguirne uno consigliato

• Contenuti preferiti
É possible salvare i contenuti preferiti per averli sempre a 
portata di mano

• Contenuti free e premium
I contenuti formativi sono disponibili sul sito ma alcuni visibili
solo agli utenti registrati a mysace.it. 

Mysace.it è la piattaforma digitale che SACE ha dedicato a tutte le imprese italiane. All’interno di questo
ecosistema digitale le imprese possono accedere ai prodotti e servizi digitali di SACE e dei suoi partner. Una
gamma di soluzioni per tutte le esigenze, tra cui anche la formazione offerta da SACE Education.



Uso interno

57

Attraverso pochi step facili ed intuitivi, le imprese 
possono creare percorsi formativi su misura, salvare i 
contenuti preferiti, iscriversi agli eventi di SACE 
EDUCATION e rivivere quelli passati, scaricare 
materiali informativi e molto altro. 

COME ISCRIVERSI

Dalla pagina pubblica del sito SACE, le aziende italiane possono 
registrarsi all’area riservata per accedere ai
contenuti del programma 

Scopri il programma SACE EDUCATION: 

https://www.sace.it/education/


www.sace.it

800.269.264

Grazie!

 Silvia Bovenzi
Education, Business Promotion & Supply 
Chain
Email: s.bovenzi@sace.it
Tel: +39 06 6736221

 Federica De Santis
Education, Business Promotion & Supply C
Email: f.desantis@sace.it
Tel: +39 06 6736310

https://twitter.com/SACEsimest
https://www.linkedin.com/company/sacesimest/
https://www.facebook.com/SACESIMEST/
https://www.instagram.com/sacesimest


Le informazioni contenute nel presente documento sono strettamente riservate.

Questa presentazione è stata redatta da SACE S.p.A. a solo scopo informativo. In nessun caso

questo documento deve essere utilizzato o considerato come un’offerta di vendita o come proposta di

acquisto dei prodotti assicurativo-finanziari descritti.

SACE S.p.A. si riserva la facoltà di modificare in qualunque momento e senza preavviso i prodotti

ed i servizi descritti in questo documento.

Le informazioni qui riportate non possono essere riprodotte o pubblicate in nessuna misura, per

nessuna finalità, o distribuite a terzi senza il consenso espresso scritto di SACE S.p.A.

ANNEX I

LE MISURE EMERGENZIALI A 
SUPPORTO DELLE AZIENDE 
COLPITE DALL’ALLUVIONE 
TOSCANA



• Posticipo del pagamento dei premi per le polizze di Credito Fornitore fino al 30 giugno 2024

• Proroghe gratuite dei termini delle coperture assicurative (di 6 mesi) verso clienti esteri a seguito dell’eventuale

rinegoziazione dei contratti commerciali sottostanti sui tempi di realizzazione delle forniture e conseguente incasso dei crediti

• Moratoria fino al 31 dicembre 2024 (da 6 a massimo 12 mesi) a valere sui finanziamenti sottoposti a garanzia SACE: la 

sospensione può essere richiesta una sola volta, e ciò comporterà un allungamento della durata residua del mutuo pari al periodo

di sospensione richiesto ed è possibile optare per la a) sospensione dell’intera rata o b) sospensione della sola quota capitale

Iniziative SACE
Il Gruppo SACE è in prima linea per sostenere le imprese della Toscana colpite dall’alluvione.

Con un mix di iniziative in ambito credito, liquidità e cauzioni il nostro obiettivo è offrire un aiuto concreto per le imprese in difficoltà.

Inoltre, sono in fase di definizione gli interventi legislativi che prevederanno la possibilità per SACE di riassicurare le compagnie assicurative che

intervengono a copertura dei danni causati da calamità naturali ed eventi catastrofali, e di intervenire anche con garanzie a mercato per 

supportare investimenti infrastrutturali e produttivi connessi all’adattamento ai cambiamenti climatici e alla mitigazione dei loro effetti



Iniziative SACE  BT
Per tutti gli adempimenti previsti dal 2 novembre al 31 dicembre, o comunque fino al perdurare dello stato di crisi, 

per i rami costruzioni, credito e cauzioni, l’impegno di SACE  BT è volto ad attivare le seguenti agevolazioni:

Ramo Costruzioni
• Proroga di ulteriori 60 giorni dell'ordinario termine di cui all'art. 1901 

c.c. (c.d. "di comporto" o "di grazia e cioè 15 gg dalla scadenza del 

premio)

• Mantenimento della garanzia assicurativa anche in caso di ritardo nel

pagamento

• S ospensione le azioni per recupero premi

• Prescrizioni e decadenze maturate successivamente all’alluvione da 

valutare caso per caso

Ramo Credito
• Proroga di 60 giorni della notifica di fatturato, del pagamento del 

premio e /o dei diritti di istruttoria/verifica credito

• Proroga di 60 giorni per la trasmissione della denuncia di mancato

incasso

• Proroga di 60 giorni per la trasmissione della richiesta di proroga

autorizzata e ordini confermati qualora le appendici siano presenti in 

polizza

• Proroga dei termini di pagamento: gli assicurati potranno concedere ai 

propri debitori ricadenti nella lista dei comuni allegata ulteriori 60 giorni

di proroga per le fatture la cui scadenza (originaria o prorogata) sia

ricompresa tra le dateRamo Cauzioni
• S ospensione azioni recupero premi arretrati

• Sospensione azioni di rivalsa su sinistri liquidati

SACE BT
Assicurazione del credito 

a breve termine, cauzioni

e rischi della costruzione



Iniziative SACE  FCT

• Proroga di 60 giorni per il pagamento delle competenze sulle operazioni di factoring in essere

• Disponibilità di riservare un’operatività dedicata a supporto delle filiere produttive:

1. Prodotti di Confirming e Reverse: l’iniziativa consiste nell’opzione di dilazione in favore dell’azienda debitrice del territorio con 
possibilità di richiedere da parte del fornitore l’anticipo su ordini per consentire il ripristino delle commesse o la ripresa
dell’attività; (sfruttando anche gli attuali accordi di partnership con piattaforme specializzati)

2. Anticipo Credito IVA senza vincolo d'importo minimo per i prossimi 6 mesi

• Moratoria fino al 31/12/2024 (da 6 a max 12 mesi) a valere sui finanziamenti con presenza di garanzia S ACE : la sospensione può
essere richiesta una sola volta, e ciò comporterà un allungamento della durata residua del mutuo pari al periodo di sospensione
richiesto ed è possibile optare per la a) sospensione dell’intera rata o b) sospensione della sola quota capital

SACE FCT
Servizi di factoring



Iniziative Servizi di 
Valutazione e di 
Parere Preliminare

• Gratuità dei pareri preliminari su operazioni estere a 
medio e breve termine (servizi di S ACE  S pa e S ACE  
BT) e delle valutazioni controparti italiane ed estere 
(servizio S ACE  BT) a valere sul portale MySace.it

Iniziative Formative e di promozione

• Webinar informativo da organizzare a novembre/dicembre dal taglio molto operativo, aperto non solo ad aziende clienti ma a tutte le imprese 

impattate dall’alluvione che coinvolga relatori di tutte le società del gruppo per presentare le misure straordinarie messe in piedi da S ACE

• Industry Edu Lab: sessioni inf-formative di approfondimento ospitate da partner locali (es Confindustrie locali e CCIAA delle regioni coinvolte)

rivolte ad aziende dello stesso settore per parlare di recovery management e di misure straordinarie offerte da S ACE  e da altri attori del S istema 

Paese. Partner territoriali di riferimento con cui siamo già in contatto sono Confindustria F irenze, Camera di Commercio di F irenze e Promo 

F irenze. S i segnalano due webinar già in programma: 

 29 novembre con la Camera di Commercio di F irenze e Promo F irenze (partecipano anche S imest ed Ice)

 30 novembre con Confindustria F irenze



www.sace.it

800.269.264

Grazie!

 Massimiliano Marzapeni
Senior Relationship Manager Toscana 
Mail: m.marzapeni@sace.it
Telefono: 055 365707 / 344 1147530

 Maria Giulia Puliti
Relationship Manager Toscana
Mail: mg.puliti@sace.it
Telefono: 055 5365705 / 335 1273996

 Alessio Cerini
Relationship Manager Toscana – Sales PMI
Mail: a.cerini@sace.it
Telefono: 06 6736691/ 3472391630

 Emanuele Borrelli
Relationship Manager – Sales PMI           
Mail: e.borrelli@sace.it
Telefono: 06 6736397

https://twitter.com/SACEsimest
https://www.linkedin.com/company/sacesimest/
https://www.facebook.com/SACESIMEST/
https://www.instagram.com/sacesimest
mailto:m.marzapeni@sace.it
mailto:a.cerini@sace.it
mailto:a.cerini@sace.it

